
智行理财网
商业观察员_创业投资研究

创业投资管理案例教学法探讨

课时少只有32节、上课人数多达120人、由于专业背景相差甚远，先修课程又各不
相同，重视学生对创业认识、具体包括：创业机会、商业模式、创业计划、项目融
资、经济评价、财务分析、风险控制等等，非常适合案例教学。学校开展双创教育
之后，每一次开设创业投资管理课程，比如请来一位学长，由他来介绍当初他是如
何萌发创业动机，如何开发商业模式，如何和建设银行建立战略合作关系，几千万
到几个亿并准备股票上市……在数据和现实面前，大学生创业成功率都不高。创业
过程中创业者会遇到诸如技术方面、市场方面、管理方面等难题。大学生如果没有
接受过创业教育，或者没有参加过实践磨砺，那么在以后创业过程中遇到难题和失
败时心理往往难以承受，很难坚持下去，最终以失败告终。可分为专业能力、方法
能力和社会能力三类。用案例教学法开展创业教育，就是要把创业过程进行分解并
找出与之对应案例进行分析讲解。我们都把它纳入到案例中去，不可能让学生真实
地去创业去实践，因为学校缺乏条件。

中老年人购买寿险须谨慎

2007年8月，经银行内一保险业务员推荐，由于高女士年龄比较大，并没有仔细验
看保险合同就签字确认，要求从保险公司拿回全部所投保金，可是保险公司经过计
算告知高女士不能全部取回，只能取1万元左右，张延美特别提醒说，加之保险从
业人员素质良莠不齐，往往放大了这种影响。“中老年人在银行购买寿险一定要尽
量购买分红型保险，购买万能型和投资连结型保险要谨慎。”张延美说，虽然收益
较低，但风险也相对较低，到期后基本能够保本。而万能型和投资连结型保险理财
产品比较复杂，“尤其是投资连结型，往往是终身寿险产品，其投资方向通常分为
好几块，投保人一般只能拿回其中一块本金，一般不适合中老年人购买。张延美认
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为，中老年人去银行办理理财业务时一定要注意以下几个方面：二是正确估计风险
，不要盲从，反复考虑是否愿意购买保险。根据规定，客户签订保险合同后保险业
务员要在7个工作日内回访，询问客户是否知晓合同具体条款。

保险收益不等同于存款利息

碰到了某保险公司业务员小王（化名），小王热情地向其推荐一款保险理财产品。
而小王告诉她，“保底收益2.5%加红利，复利滚存。便购买了这份保险理财产品。
今年12月保险理财产品到期，收益金不到7000元，“还不如当时把钱存到银行呢
”。“不能把保险收益简单地等同于存款利息。现在人们有种观念还没有得到扭转
，”张延美表示，而是全面代理证券、保险等多渠道、保险理财产品既能保障各种
切身利益不受损害，“相比于证券、基金这些理财渠道，这一点其实很多人没有认
识到。”张延美说，是投资就会有风险，风险越大收益越高，保险理财产品中很多
提供保本承诺，如果金融市场形式较好，
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创业投资管理案例教学法探讨

案例教学法及其特征案例教学法美国哈佛大学开发了案例教学法，并成功用于实际
教学。早在哈佛商学院成立初期就开始探讨案例教学法，1921年起正式将案例教学
法运用在日常教学中。并沿用至今。与传统讲授式教学方法不同，非常适合案例教
学法。用案例指导学生进行学习和讨论，案例教学旨在帮助学生从实践中积累经验
，让学生更多地使用创新思维进行思考，引导学生对案例进行反复阅读与思考，2.
真实性。学生在学习过程中，通过运用所学知识，对案例展开分析并予以总结。可
以将理论知识转化为实践能力。3.综合性。案例教学法中所选案例较为典型、内涵
丰富，而且还要求学生具备随机应变、4.启发性。即遇见问题要主动思考分析而不
是等待教师讲解，5.实践性。由课堂切换到实际生活中，或者是通过模拟和其他教
学平台，积累了实际工作经验，6.自主性。热情也较低，而案例教学则不一样，
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保险业务员咋穿“银行制服”

金女士（化名）3年前在槐荫区一国有银行支行存钱时，“现金交款单上有两个章
，”金女士说她怎么也没想到在银行里还能“卖保险”。记者了解到，很长一段时
期内，很多保险公司业务员穿着银行工作制服或类似制服穿梭于银行大厅内，很容
易使银行客户对此产生混淆，张延美介绍说，由于当前我国保险理财行业还处于发
展阶段，具有发展不平衡、不成熟等特点。银行代理保险理财业务本身没有任何问
题，然而让保险业务员身着银行制服或类似银行工作人员服装在银行内推销产品，
去年11月，中国银监会发出通知，对商业银行代理保险理财产品行为作出了详细规
定。商业银行不得允许保险公司人员派驻银行网点。“按照规定，”张延美提醒广
大投保人，如果去银行办理保险理财业务，现在可以到银行“理财专区”进行办理
，银行工作人员会详细讲解各种产品，供投保人选择。
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就业前景如何？

金融科技（FinTech）在过去十年间飞速增长，近期新国大数码金融科技硕士项目
举行了在线宣讲会，如金融科技软件开发人员、金融科技产品支持工程师、金融数
据分析师和数据科学家、区块链（加密货币，智能合约，数字资产）开发人员，支
持工程师，或者后端运营工程师、金融科技量化分析师、金融科技企业家等等。可
以看到，掌握最新计算机工具和技术，希望以上分享对题主有所帮助。
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在投保银保产品之前，请先记住以下3点：

无论是分红型还是万能型。那张收益表往往只是预期收益，而不是实际收益；理财
保险属于长期投资。一般来说，得等到缴费期结束才回本（缴费期一般3年-20年）
。如果投资理财保险，大概等30年左右，时间越长收益越高;理财型保险作为一种投
资工具，至于收益性（以股票为代表）和流动性（以银行储蓄为代表）就会差一点
。弄清楚了就不怕业务人员忽悠了。
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